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Spezialgebiet 

  
Führungsreflexion für oberes Kader 

Vertriebstrainings inkl. Begleitung beim Kunden 

Persönlichkeitsentwicklung 

Teamtrainings mit unterstützenden Outdoor-Elementen 

Nachwuchsführungskräfte-Programme 

Personal Einzel-Coaching  

Potenzialanalysen „Profiling Values“, speziell für:  

 Einsatzgebiete: Führungs-/Vertriebspotenziale erkennen -  Recruiting 

 
 
 

Referenzen 
 

B2B-Industrieunternehmen 

Telekommunikation 

Banken & Versicherungen 

Groß- & Einzelhandelsorganisationen in der  

 Baustoff-/Mode-/Elektronik- & Lebensmittelbranche 

 
 
 
 

Maurizio Nuzzaci 
I M P U L S G E B E R  

 
Handelt nach dem Prinzip: 
Sag die Wahrheit – auch wenn’s weh tut! 
„You can’t bargain with the truth!” 

http://www.trainuup.com/
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Geburtsdatum 
 

• 20. August 1961 
 
 
Ausbildung 
 

• Lehre als Instrumentenoptiker bei Leica AG, 9435 Heerbrugg Schweiz 
• 4 Jahre Handel und Marketing / ZbW-FH des Mgmt.Zentrums St.Gallen  
• diverse Berufsbegleitende Seminare in Verkauf, Persönlichkeitsentwicklung und Führung  
 
 

Heutiger Beruf 
 

• Management- und Verkaufstrainer, Schwerpunkte Führungsentwicklung / 
Vertriebsentwicklung / Teamentwicklung / Coaching / Zeitmanagement 

 
 
Berufliche Entwicklung 
 

• Lehre bei LEICA AG-CH     1977 - 1980 
• Vertriebsmitarbeiter bei LEICA AG-CH    1980 - 1982 
• Area Sales Manager bei LEICA AG-CH       1982 - 1984 
• Abteilungsleiter bei KOLB Bäckereimaschinen AG -CH  1984 - 1987 
• Direct Sales Manager bei LEICA AG - CH   1987 - 1989 
• Vertriebsleiter bei MESAC Computergrafik Frankfurt  1989 - 1992 
• Selbständiger Trainer                                      1993 bis heute 

 
• Seit 2019 parallel zur Trainertätigkeit: 

Head of Sales bei Interconnection Consulting GmbH Market Intelligence Services -Wien 
 
 
Verkaufs-/ & Führungserfahrung 
 

• als Direct Sales Manager bei LEICA AG  
• als Vertriebsleiter bei MESAC GmbH 
• als Head of Sales bei Interconnection Consulting GmbH 

 
 
Praxis als Trainer/Coach  
siehe Referenzliste 
 
 
Lehrphilosophie 
teilnehmerzentriert, nicht vortragend / Gruppenarbeiten statt Vortrag / starker Einsatz von Elementen 
des Experimental Learnings / „kenne das Unternehmen, bevor du es trainierst“  Praxis ist die 
Basis!! 

 

 
LET ME TRAIN YOU UP: 

www.trainuup.com/index.php/jetzt-anfragen  

http://www.trainuup.com/
http://www.trainuup.com/index.php/jetzt-anfragen

